MITA ON AIDA

KANAVA T®



Ostopolun tehostamisella saadaan
markkinoinnista enemman tulosta.

Perinteinen tapa esittaa ostopolku
markkinoinnin nakokulmasta on AIDA



Attraction Interest Desire Action

Miten verkkosivuille Miten heratetaan Miten luodaan Miten aktivoidaan
liikennetta? kiinnostus? tarve? ostamaan?
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Attraction Interest Desire Action

Kuinka paljon
uudesta tilauksesta
voisi maksaa?

Esim. 1000 €

K
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Attraction Interest Desire Action
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Kuinka paljon yhdesta
uudesta tilauksesta
voisi maksaa?

Esim. 1000 €

K
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Attraction Interest Desire Action
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Kuinka paljon yhdesta
uudesta tilauksesta
voisi maksaa?

Esim. 1000 €

K
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Attraction Interest Desire Action

1% konversiolla Kuinka paljon yhdesta
esim. 1.000 uudesta tilauksesta
tavoitettua toisi voisi maksaa?

10 kauppaa, eli .

markkinointiin voisi Esim. 1000 €

kayttaa
10.000 € K
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Attraction .

v

Tyokalut prospektien Tyokalut liidin
tavoittamiseen jalostamiseen

esim. verkkomainonnan esim. markkinoinnin
ohjelmallinen ostaminen . automaatio



ESIMERKKEJA OSTOPOLUN
KEHITYKSEEN



ESIMERKKEJA OSTOPOLUN

A
Attraction

Miten verkkosivuille
liikennetta?

KEHITYKSEEN

|
Interest

Miten heratetaan
kiinnostus?

D

Desire

Miten luodaan
tarve?

A

Action

Miten aktivoidaan
ostamaan?



MITEN MARKKINOINNILLA
VOIDAAN AUTTAA
OSTOPOLUN ALKUVAIHEESSA?



MARKKINOINNILLA UUSIA LIIDEJA
OSTOPOLKUUN

Natiivi-
mainonta

Artikkelit nakyviin eri
uutisverkkosivuistoissa

Some

Facebook, Instagram, LinkedIn
L] o o
Uutiskirje

Popup sivuille

Laitetaan verkkosivuille popup, b'.
jolla ohjataan kampanjasivulle

Tuote-
sivu

Laskeutumis-

sivu

Lehdisto-
tiedote

Tuote-
sivu

Youtube

Kiitos-
sivu

Tuote-
sivu

Remarketing

Markkinoinnin
automaatiolla
liidilistaa

Kampanja-
maili

Muistuttava
maili

K



MITEN MARKKINOINNIN
AUTOMAATIO VOI AUTTAA
OSTOPOLUN
LOPPUVAIHEESSA?



OSTOVALMIIDEN LIIDIEN
SEURANTA MARKKINOINNIN
AUTOMAATIOLLA

LIIDIEN PISTEYTYS OSTOVALMIIT YKSITTI'-'\I§EN LIIDIN
PAIVITTAIN LISTATTUNA HENKILOKORTTI

Martti Mallikas 22 pts Matti Meikalainen
Ritva Raikas 18 pts 1 Sahképosti
Matti Meikalainen 11 pt Saanut pisteita seuraavasti:
Heikki Heina 11 pts 2 pts - vieraili sivulla yritys.fi
Ville Virtanen 10 pts 2 pts - vieraili sivulla yritys.fi/tuote
Kai Koskinen 10 pts 1 pts - klikkasi uutiskirjetta
Keijo Kivekas 10 pts 5 pts - taytti lomakkeen
Malla Majava 10 pts 1 pts - vieraili sivulla yritys.fi/yritys

B Hiipuvat " "
. MIKA TOIMENPIDE EDISTAISI SEURAAVAKSI
Ostovalmiit MYYNTIA? Esimerkiksi:

IP-kohdistettu verkkomainos
Automaattisella sahkopostiviestilla lisasisaltoa

Myyjalle ilmoitus sahkopostiin -> Myyja soittaa liidille



MITEN VOIMME AUTTAA

TOMI LINDROOS HARRI KUJALA
CEO, AD Account Manager
045 679 2261 050 433 7943






